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Universidad Nacional de Salta Facultad de Ciencias Econdmicas,
Juridicas y Sociales

RES. DECECO N° 6 1 9 s 1 ?
sara. 2 1 JUL 2017

EXPEDIENTE N°6.576/15

VISTO: La planificacién de la asignatura DERECHO Il — Médulo |, de la carrera de
Licenciatura en Administracion, Plan de Estudios 2003, para el periodo académico 2.017, que se dicta
en la Sede Rosario de la Frontera, presentada por la Esc. Patricia Pomares, Profesora Adjunta de la
mencionada asignatura, y;

CONSIDERANDO:

Que la Resolucién del Consejo Directivo N° 624/04 establece la modalidad de presentacién
de las planificaciones de las diferentes catedras que componen los Planes de Estudios dependientes
de esta Unidad Académica.

Que la propuesta presentada cumple con las normativas vigentes de aplicacién (Resolucién
CS N° 322/03).

Que a fs. 113 del Expediente de referencia, obra el Despacho N° 209/17 de la Comisién de
Docencia con dictamen favorable.

Que el Art. 113, inciso 8 de la Res. A. U. N° 01/96, Estatuto de la Universidad Nacional de
Salta establece como una atribucion del Consejo Directivo la de aprobar Programas Analiticos y la
Reglamentacion sobre régimen de regularidad y promocion.

Que mediante las Resoluciones N° 420/00 y 718/02, el Consejo Directivo de esta Unidad
Académica, delega al Serfior Decana las atribuciones antes mencionadas.

POR ELLO, en uso de las atribuciones que le son propias,

EL DECANO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS,
JURIDICAS Y SOCIALES
REESU.ELVE:

ARTICULO N° 1.- APROBAR la planificacion que obra de fs. 96 a 111, de la asignatura DERECHO Il
— Modulo |, de la carrera de Licenciatura en Administracion, Plan de Estudios 2003,que se dicta en la
Sede Rosario de la Frontera, presentada por la Esc. Patricia Pomares, Profesora Adjunta, de la
citada asignatura, para el periodo 2.017, cuyo programa analitico y de examen, bibliografia y régimen
de regularidad y promocion obran como Anexo | de la presente Resolucion.

ARTICULO N° 2.- HAGASE SABER a la Esc. Patricia Pomares, al Departamento de Derecho, a la
Sede Sur Metédn - Rosario de la Frontera, a las Direcciones General Académica, de Alumnos e
Informéatica y al C.E.U.C.E, para su toma de razén y demas efectos.

Gr. AZUCENAJSANCHEZ DE CH]O;Zl
Secretaria As/ Aradémico y de Investigacion
Fac. de Cs micas, Juridicas y Sociales
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ANEXO I - RES. :
DERECHO II -ﬁ%ﬁ?ﬁnuﬁ‘l 9.17

CARRERA: LICENCIADO EN ADMINISTRACION

ANO DE LA CARRERA: Segundo PLAN DE ESTUDIOS: 2003
CUATRIMESTRE: Primero CARGA HORARIA SEMANAL: 6 (seis)
PERIODO LECTIVO: 2017

SEDE METAN - ROSARIO DE LA FRONTERA

IMPORTANCIA E INTEGRACION EN EL PLAN DE ESTUDIOS

Materia que constituye pilar fundamental en el area del Derecho Privado de todo el plan de estudios
de la carrera. Asignatura base para el abordaje de tanto de materias especificas del area contable,
estadistica y tributaria como el Derecho Societario, Concursal y Tributario. Su conocimiento es
fundamental para la comprensién de los actos y contratos mercantiles en particular, indispensable
para la formacion tedrica y practica de los futuros licenciados en administracién. Completa los
principios y contenidos de la materia Derecho |. Prepara al futuro profesional para entender aspectos
esenciales de la gran variedad de contratos comerciales, desde los inicios de la actividad comercial
hasta los mas modernos.

OBJETIVOS

Lograr que el alumno adquiera el conocimiento de aspectos relevantes del Derecho Comercial en su
conjunto y de aspectos practicos Utiles para adentrarlo en el conocimiento de materias de la curricula y
de su futura vida profesional. Que el alumno llegue a diferenciar instituciones propias de la actividad
mercantil y pueda compararlas con otras instituciones de distintas ramas del derecho. Adquiera las
herramientas juridicas para entender los distintos aspectos del derecho comercial. Incorpore a su Iéxico
la terminologia juridica propia de la materia. Conozca los efectos legales usuales de contratos
comerciales en particular, asi como detalles y aspectos fundamentales de la disciplina, su aplicacién a
los contratos tipicos de las empresas bancarias, de seguro, de transporte, bolsas y mercados, warrant.
Los principios, modalidades y regulacién de los titulos valores y circulatorios. Pueda comprender las
previsiones de un contrato comercial en particular y aplicarlas resolviendo algunas situaciones practicas.
Obtenga conocimiento sobre el régimen de y la capacidad de asesorar sobre las formas juridicas mas
convenientes para organizar una empresa.

Adquiera la capacidad de exponer en forma oral, de manera ordenada y clara conceptos relacionados
con la materia, habilidad necesaria para su futuro desempefio profesional.

También se aspira a que el alumno adquiera la habilidad para manejar herramientas informéticas para
obtener informacién relevante y actualizada sobre la materia.

PROGRAMA DE CONTENIDOS (ANALITICO Y DE EXAMEN)

UNIDAD DIDACTICA N° 1:

El Derecho Comercial en su evolucién histérica. Importancia en el desarrollo de la economia. Origen y

evolucidn histdrica. Unificacion legislativa del Derecho Privado a partir de la Ley 26.994, autonomia

didactica y académica.

Unificacion del Derecho Privado. Ley y Derecho. Usos y costumbres. Fuentes. Reglas de interpretacion.

Buena fe. Abuso del derecho. Orden publico.

Jurisdiccién Civil y Comercial. Organizacion de la justicia en Salta en materia comercial.-

El Registro Publico: funciones e importancia. Otros registros: de créditos prendarios y leasing; del

Automotor; de la Propiedad Inmueble. Organismos de control: BCRA; Superintendencia de Seguros de

la Nacién; Inspeccién General de Justicia; Inspeccidn General de Personas Juridicas — Funciones de
= Cada una.

UNIDAD DIDACTICA N° 2:
: Empresa comercial. Naturaleza juridica. La empresa como institucién y organizacién. Sociedad,
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empresa y fondo de comercio: conceptos y diferencias. Sucursal, agencia vy filial.

Fondo de Comercio. Concepto. Naturaleza juridica. Elementos que lo integran. Nombre Comercial.
Marcas. Patentes de Invencidn. Llave de Negocio.

Procedimiento de transferencia de fondo de comercio (Ley 11.867). Precio. Régimen de publicidad.
Derechos de los acreedores. Inscripcién de la transferencia: efectos.

Bolsas, Mercados. Clases. Funciones. Operadores de bolsas y mercados de cereales y otros productos.
Funcionamiento.

UNIDAD DIDACTICA N° 3:

Obligaciones en general. Definicién. Requisitos. Causa. Prueba. Efectos con relacién al acreedor y al
deudor. Deber moral. Buena fe.

Obligaciones de dar. Obligaciones de dar cosas ciertas para constituir derechos reales. Tradicion.
Mejoras. Concurrencia de acreedores.

Obligaciones de dar dinero, concepto, obligacién del deudor, intereses compensatorios, moratorios y
punitorios. Anatocismo.

Obligaciones de hacer y de no hacer: Concepto. Prestacion de un servicio. Realizacién de un hecho.
Ejecucion forzada.

Valor probatorio de los instrumentos particulares.

UNIDAD DIDACTICA N° 4:

14. Contratos: definicién, libertad de contratacién, efecto vinculante, facultades de los jueces, buena
fe, caracter de las normas legales. Interpretacion e integracién de los contratos. Clasificacion.

15. Formacioén del consentimiento: oferta y aceptacién. Contratos de adhesion. Clausulas abusivas.
Tratativas contractuales. Contratos preliminares. Incapacidad e inhabilidad para contratar.

16. Objeto. Causa. Forma. Prueba. Efectos. Responsabilidad: a) por saneamiento; b) por dafios; ¢)
por eviccidn; d) por vicios ocultos. Extincidén y adecuacion del contrato.

17. Contratos de consumo: relacién y contrato de consumo. Formacién del consentimiento: practicas
abusivas. Informacion y publicidad dirigida a los consumidores. Modalidades especiales. Clausulas
abusivas.

UNIDAD DIDACTICA N° 5:

18. Contratos informaticos: concepto, caracteres. Proteccidn juridica del software como propiedad
intelectual.

19. Comercio electrénico e internet. Concepto. Caracteres. Contratacién electrénica y contrato a
distancia. Forma y prueba de los contratos electrénicos.

20. Regulacién legal en el nuevo Cadigo Civil y Comercial. Cuando se considera firmado un documento.
21. Documento electrénico y documento digital. Correo electrénico. Firma digital. Documentos no
firmados. Documentos confirma electrénica validada o reconocida: efectos.

UNIDAD DIDACTICA N° 6:

22. Contrato de compraventa. Definicidén. Diferencias con otros contratos. Cosa vendida. Precio.
Obligaciones de las partes. Entrega y recepcién de la cosa. Pago del precio. Clausulas optativas. Boleto
de compraventa de inmuebles. Permuta. Suministro.

23. Locacién: definicidn, forma. Objeto y destino. Tiempo. Obligaciones de las partes, Cesién vy
sublocacion. Extincién.

24 Leasing: concepto, objeto, canon y precio, modalidades en la eleccion del bien. Responsabilidades.
Forma e inscripcion. Cesién de contratos o de créditos del dador. Incumplimierto y ejecucién en caso de
inmuebles. Normas supletorias.

25. Transporte: definicién. Transporte gratuito. Oferta al publico. Responsabilidad del transportista.

: I Transporte de personas. Transporte de cosas.

"'U_-NJDAD DIDACTICA N° 7:
28. Mutuo: concepto, obligacion del mutuante. Onerosidad. Plazo y lugar de restitucién. Incumplimiento
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del mutuario. Comodato: concepto, prohibiciones, obligaciones de las partes, extincion.

27. Mandato. Representacion. Onerosidad. Capacidad. Obligaciones de las partes. Extincion. Rendicion
de cuentas. Corretaje: concepto- caracteres. Depésito: concepto regulacién legal.

28. Fideicomiso: definicién, contenido, plazo, forma, sujetos. Rendicién de cuentas. Cese vy
sustitucién del fiduciario. Fideicomiso en garantia. Aceptaciéon del beneficiario y del fideicomisario,
fraude. Efectos.

29. Fideicomiso financiero: definician, caracteres, titulos valores. Extincion. Fideicomiso testamentario.
Dominio fiduciario.

UNIDAD DIDACTICA N° 8:

30. Contratos Bancarios: disposiciones generales. Depédsito bancario. Cuenta corriente bancaria.
Préstamo y descuento bancario. Servicio de caja de seguridad. Factoraje.

31. Agencia: definicion, forma, exclusividad: Garantia y obligaciones del agente. Obligaciones del
empresario. Representacion del agente. Remuneracién. Clausula de no competencia. Concesion:
definicion, exclusividad. Obligaciones de las partes. Plazos. Retribucion.

32. Franquicia: concepto, definiciones. Obligaciones de las partes. Plazo. Clausula de exclusividad.
Clausulas nulas. Responsabilidad. Extincion del contrato.

UNIDAD DIDACTICA N° 9:

33. Seguros: El seguro como institucién econdmica. Origen y evolucién. Regulacién legal del contrato
de seguro.

34. Empresas de seguro: concepto, constitucién y funcionamiento. Regulacién legal. Control: alcance y
organismos de control.

35. Elementos del seguro: interés asegurable, concepto. Riesgo: concepto. Importancia del riesgo en los
distintos aspectos del contrato y la empresa de seguro. Prima: concepto, determinacion.

36. Contrato de seguros: concepto. Regulacion legal. Objeto. Sujetos Forma. Prueba. Vigencia del
plazo. Extincion. Reticencia y prescripcion en el contrato de seguro.

37. Obligaciones y derechos del asegurador. Obligaciones y cargas del asegurado. Infraseguro.
Sobreseguro. Pluralidad de seguros. Transferencia del contrato de seguro. Reaseguro.

UNIDAD DIDACTICA N° 10:

38. Clasificacion de los seguros. Seguros de intereses y de personas. Seguro de responsabilidad civil:
concepto. Riesgo cubierto. Funcionamiento. Ocurrencia del siniestro. Funcién social y econémica de
este seguro.

39. Seguro de dafios. Seguro de robo. Seguro de transporte. Seguro de incendio. Seguro de
automotores: riesgos incluidos. Seguro obligatorio. Seguro de animales y agricolas: concepto,
caracteres.

40. Seguro de personas: concepto y clases. Seguro de vida: concepto y clases. Seguro de accidentes
personales. Seguro de incapacidad.

UNIDAD DIDACTICA N° 11:

41. Titulos valores: concepto, abstraccion. Titularidad.

Titulos valores cartulares: necesidad, literalidad, autonomia.

42. Titulos valores al portador. Titulos valores a la orden: tipificacion. Endoso: tipificacién, endoso
parcial, tiempo, legitimacién, endoso en blanco, en procuracién, en garantia. Responsabilidad. Titulos
valores nominativos endosables, no endosables. Titulos valores no cartulares.

43. Deterioro, sustraccion, pérdida y destruccién de titulos valores o de sus registros.-

nWUNIDAD DIDACTICA N° 12:

. Letra de cambio: Concepto regulacion legal.

. Pagaré: concepto. Sujetos intervinientes. Aceptacion. Vencimientos previstos en la ley. Solidaridad.
I. Alcance. Instrumentacién. Facturas de crédito y facturas conformadas. Concepto. Utilidad en el
ercio. Transmision.
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46. Cheque: concepto, funcion econdmica. Andlisis de su regulacion legal. Circulares del Banco Central
de la Republica Argentina.

47. Cheques de pago comun: concepto y caracteristicas. Cheque de pago diferido. Aval.
Transmisibilidad. Modalidades del libramiento. Cheque cruzado. Cheque imputado. Cheque certificado.
Concepto y efectos en cada caso.

METODOLOGIA:

Se dictara un curso para alumnos regulares de un cuatrimestre de duracién, en el que se cumplira con
dos clases semanales de tres horas reloj de duracién cada una. Se  desarrollaran algunos puntos
mediante clases expositivas y casos practicos. Las clases seran en su mayoria, magistrales, abarcando
en su dictado la totalidad del programa y completadas las exposiciones con la presentacion de casos
practicos.

Todo el cuerpo docente trabajara en el dictado de las clases asi como en la evaluacién de los trabajos
practicos, parciales y clases de consulta, en forma organizada, bajo la supervisiéon de su responsable
Escribana Patricia Noemi Pomares.

Se tendra en cuenta la reciente unificacion del Caédigo Civil y Comercial de la Nacién, brindandoles a los
alumnos todo lo necesario para que puedan comprender las diferentes reformas en la materia objeto de
estudio. Le pondremos a su disposicion la nueva normativa que comenzé a regir a partir del dia 1° de
Agosto de 2015, para que los mismos puedan adecuar todo lo estudiado con el programa y la nueva
regulacion legal.

CRITERIOS Y SISTEMA DE EVALUACION:

Para obtener la regularidad:

Se efectuarad un parcial escrito para este médulo |, que comprendera hasta la Unidad Didactica N° 9
inclusive, indagando sobre aspectos tedricos. Aprobara el alumno que obtuvo una nota superior a
cuatro. El alumno gue no alcance esa calificacion en el parcial podréa recuperarlo. Para regularizar el
alumno debe haber aprobado el parcial con una nota superior a cuatro y haber asistido al 75 % de las
clases tedrico practicas.

La evaluacion final para los alumnos regulares consistira en un examen oral. Se extraeran dos bolillas
sobre las que debera exponer y luego se efectuaran preguntas integradoras de toda la materia.

Para promocionar la materia:

Los alumnos que cursen la materia podran obtener la promocién de este médulo | cuando apruebe el
parcial con una calificacién minima de 7 (siete).

Los alumnos que hayan obtenido una nota inferior a 7 (siete) no podran recuperar la evaluacion a fin de
promocionar la materia.

Aprobado el parcial del médulo |, deberan rendir un coloquio oral integrador del mismo.

Evaluacién para los alumnos libres:

Se efectuard dos preguntas que deberan ser contestadas por escrito sobre cualquier tema del
programa y si fueran contestadas de modo satisfactorio, seran luego evaluados en forma oral del
mismo modo que los alumnos regulares.
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Comercial 2016
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. Comentado.-
Halperin Isaac Curso de Derecho| De Palma Buenos Aires
Comercial
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