Universidad Nacional de Salta Facultad de Ciencias Econémicas,
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Salta, 25 f\fﬂ"‘u] 28191

VISTO La nota presentada por la Prof. Paola Guardatti, obrante desde fojas
1 a 8, mediante la cual solicita la aprobaciéon para el dictado del Curso de
Capacitacion propuesto por alumnos de la carrera Profesorado en Ciencias
Juridicas, el cual se dictara en el marco de las Practicas Docentes, correspondientes
al Médulo Il1; y,

CONSIDERANDO:

Que el proyecto “Contratos Mercantiles... Una impronta practica”, tiene como
propositos incentivar la reflexiébn critica sobre la problematica mercantil y
empresarial referida a los temas a desarrollar, aplicar conceptos a situaciones tanto
simuladas como reales y motivar la participacién y el trabajo grupal de los alumnos,
ademas tiene como objetivos aprender el funcionamiento de los contratos
propuestos, proporcionar atenciéon y asesoramiento a sujetos empresariales y
particulares sobre las figuras contractuales a desarrollar y comprender casos
jurisprudenciales a tratar.

Que el presente proyecto de caracter pedagdégico esta destinado a alumnos
de la asignatura Derecho Comercial y Empresarial - 3° afio de la carrera de
Abogacia de la Universidad Catdlica de Salta.

Que el Reglamento de las Practicas Docentes aprobado por Res. CD ECO
N° 152/19, establece que el desarrollo de las mismas se podra formalizar en el
marco de materias y/o asignaturas de los niveles medios, terciario y/o universitario.

Que los alumnos, cuyos estados curriculares figuran a fs. 13 y 16, cumplen
con el regimen de correlatividad y tiene aprobados los médulos | y Il de la
mencionada carrera.

Que la Direccion de Posgrado y Recursos Propios emitié el informe que obra
a fojas 17.

:;333}-;: Que la Comision de Posgrado y Extension Universitaria de esta Unidad
/ Acadérpica, aconseja a fs. 18 y 19, la aprobacion del Curso de Capacitacion
0.

ail

Que el Consejo Directivo en su Reunién Ordinaria N° 17/19 de fecha
, aprobé el dictamen de la Comision de Posgrado y Extension Universitaria.
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Universidad Nacional de Salta Facultad de Ciencias Econémicas,
Juridicas y Sociales

FA -
RES. CD ECO N° ©
EXPTE. N° 6794/19

Salta, . T
@5 NOV 2019,
POR ELLO: En uso de las atribuciones que le son propias,

EL CONSEJO DIRECTIVO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS,
JURIDICAS Y SOCIALES

RESUELVE:

ARTICULO 1°.- Autorizar el dictado del Curso de Capacitacion que se detalla a
continuacioén, el que estara a cargo de alumnos de la carrera Profesorado en
Ciencias Juridicas, a dictarse en el marco del Médulo Il “La Practica Educativa”,
con los lineamientos que como ANEXO forman parte de la presente resolucion:

Alumnos Propuesta Destinatarios
Diaz Galdeano Maria Florencia Alumnos de la
DNI: 36.934.772 asignatura Derecho
“Contratos Comercial y
Mercantiles... Una Empresarial - 3° afio
Siles Edith Maria Mabel impronta practica” de la carrera de
: Abogacia de
DNI: 35.543 .4
3 3445 UCASAL

ARTICULO 2°.- Establecer que la Prof. Paola Guardatti y la Dra. Maria de los

Desamparados Talens, tendran a su cargo la coordinacién, seguimiento y
supervision del referido proyecto.

ARTICULO 3°.- Publiquese en el Boletin Oficial de la Facultad y hagase saber a
los alumnos responsables del dictado, a la Direcciéon de Posgrado y Recursos
Propios, a la Prof. Paola Guardatti, a la Cra. Maria Rosa Panza y a la Dra. Maria de
los Desamparados Talens, para la toma de conocimiento y demas efectos.
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EXPTE. N° 6794/19
UNIVERSIDAD NACIONAL DE SALTA

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS, JURIDICAS Y SOCIALES

PROFESORADO EN CIENCIAS JURIDICAS
MODULO III: LA PRACTICA EDUCATIVA

CORTE: 2018-2019

Equipo docente: Dra. Maria Florencia Diaz Galdeano.

Dra. Edith Maria Mabel Siles.
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“Contratos mercantiles... Una impronta practica”

Iuris praecepta sunt haec: honeste vivere, alterum non laedere, suum cuique tribuere’.

“Los preceptos del derecho son: vivir honestamente, no dafiar a nadie y dar a cada uno lo suyo”.
Ulpiano?.

De las tres maximas del jurista, aqui retomaremos la tltima: “dar a cada uno lo suyo™. Es que,
el cumplir con los contratos, con lo que mandan los pactos y cualquier tipo de norma, implicara dar
al otro lo suyo. Tal es asi, que ya Vélez Sarsfield, al regular al contrato, en el derogado art. 1197 del
Cédigo Civil, habia dispuesto: “Las convenciones hechas en los contratos forman para las partes
una regla a la cual deben someterse como a la ley misma”.

Aquella maxima, se halla presente mas que nunca, ain en las modernas (y no tanto) formas

de contratacion; y es que el suum cuique tribuere, como se verd, no ha perdido su vigencia.

En este punto inicial, queremos partir de una pregunta: ;Para qué ensefiar? Y para intentar dar
una respuesta a este interrogante optaremos por una frase de Antelo E. (2009): “Para dar armas o
herramientas a los chicos a fin de que puedan desenvolverse en la vida” (pag. 27). Coincidimos en
afirmar que la educacién es un arma, y una muy poderosa. El profesor entra al aula y tiene libertad
de expresion, poder de conviccion, posibilidad de generar lazos afectivos con varias personas a la
misma vez, entre otras cuestiones. Esto genera influencia en los educandos, a veces para bien y otras
veces no tanto. Sin embargo, de eso se trata, de repartir, de dar; y si el intento tiene éxito, la
transmision fue lograda. El docente adquiere cierto “poder” dentro del aula, esa facultad de influir en
el otro, en sus pensamientos. Por ello consideramos que la ensefianza intencional como la no
intencional deben ser reflexionadas, programadas, planificadas. Es lo menos que podemos hacer,
cuando de asumir tal responsabilidad se trata.

El presente proyecto educativo se halla inserto en el marco del Programa de Derecho
Comercial y Empresarial, asignatura correspondiente a la Carrera de Derecho, dictada en la
Universidad Catélica de Salta (UCASAL). Los temas mencionados corresponden a las Unidades 9,
10, 11 y 12 del programa vigente.

1D.1.1.10.1: Justiniano. Texto de las Institutas |, 1, 3.

2 Ulpiano: En latin, Gnaeus Domitius Annius Ulpianus; (¢Tiro?, ¢170? - Roma, 228) fue un jurista romano de
origen fenicio.
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Es menester advertir que, por disposicion de la Universidad, para ésta asignatura existen dos
comisiones identificadas como N° 1 y 2, que trabajan paralelamente y bajo el mismo grupo docente.
Dada las exigencias y mecénica de desarrollo de estas practicas educativas, ambas docentes actuaran
en la Comision N° 1.

Destinatarios: Alumnos de Derecho del 3° afio — Sistema presencial, de la UCASAL, que cursan este
periodo lectivo 2019, en la Comisién 1.

Segtn las listas brindadas por Decanato de la Facultad de Ciencias Juridicas de aquella Universidad,
en la Comision mencionada se encuentran inscriptos 54 alumnos.

Equipo docente:

Dra. Maria Florencia Diaz Galdeano.
Dra. Edith M. M. Siles.

La forma de actuacion y desenvolvimiento de ambas profesionales sera indistinta, pero
complementaria en cada clase. No habra un orden pre establecido de exposicién ni una lista de topicos
propios de cada una. Ello facilitara, segin opinamos, crear un clima de mayor libertad y distension
para con los alumnos.

Propositos:
1. Incentivar la reflexién critica sobre la problematica mercantil y empresarial referida a los
temas a desarrollar, y lograr que el alumno aplique los conceptos estudiados a situaciones
simuladas o reales.

2. Motivar la participacion y el trabajo grupal de los alumnos

Objetivos: Que los alumnos sean capaces de:
1. Aprehender el funcionamiento de los contratos propuestos.
2. Proporcionar atencion y asesoramiento a sujetos empresariales y particulares sobre las figuras
contractuales a desarrollar.

3. Comprender y analizar de los casos jurisprudenciales a tratar.

Fundamentacién: La unificacion legislativa nacional del derecho civil y comercial con la sancion del

nuevo'¢ddigo (aprobado por ley 26.994) llevaria a pensar, en una lectura ligera, que ha desaparecido

la mg}eri&;g;i?mercial como disciplina auténoma. Sin embargo, del andlisis de sus normas y de varios
= ol

instit@os tre ellos, los contratos que vamos a desarrollar en el presente proyecto) nos permitiran

ontrario: subsiste un régimen legal diferenciado del ordinario o civil que incluso
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implica la comercializacion del derecho privado bajo las pautas y principios que caracterizan al
mismo.

Dado que la finalidad de la asignatura de Derecho Comercial y Empresarial es formar un
profesional avezado en las problematicas actuales del mundo de los negocios, que adquiera formas
conciliadoras, dindmicas, practicas y eficaces de solucion de conflictos; es que el presente proyecto
tendra su basamento en la experiencia y anlisis de jurisprudencia. Se buscara el razonamiento critico
de los alumnos para identificar la legislacion aplicable, vincularla con el resto del ordenamiento
juridico y con los casos jurisprudenciales, con el propésito de lograr que los futuros profesionales
apliquen los conceptos estudiados a situaciones simuladas o reales.

Es por eso, que quisimos dar una impronta practica a los temas a desarrollar, sabemos (por el
manejo que tenemos del grupo) que los alumnos logran comprender los conocimientos teéricos
adquiridos en clases pero que a la hora de aplicarlos (simulacién de audiencias, redaccion de contratos
o interpretacién de fallos jurisprudenciales) se les presentan ciertas dificultades. En este sentido,
pretendemos aportar por el lado del conocimiento practico y guiarlos a los alumnos en la aplicacion
de los mismos a situaciones y casos de la vida real. En consecuencia, planificamos simulacién de
audiencias, roll playing y analisis de casos, que se van a llevar a cabo al finalizar cada una de las
unidades. -

Resulta imprescindible para un profesional del derecho orientado en el ejercicio activo de la
profesion al asesoramiento de empresas y particulares, aprehender la mecéanica de los contratos a
desarrollar, pretendiendo generar nociones bésicas pero seguras del funcionamiento de aquellos
institutos.

No queremos dejar pasar una valoracion que hicimos del grupo de alumnos destinatarios de
nuestra practica educativa, ya que son conocidos por ambas docentes que actualmente se desempefian
frente al aula en esta disciplina. Hemos podido observar que los alumnos encentran ciertos
inconvenientes con respecto a la comprension lectora, lo que consideramos que representara una
dificultad a la hora de analizar casos jurisprudenciales, base de nuestra metodologia de ensefianza y
evaluacion. Por ello hemos pensado trabajar con actividades y casos practicos desde la primera
unidad, a fin de ejercitar y evaluar paulatinamente la evolucion de la comprension.

Finalmente, cabe destacar que a través de este proyecto se busca, no la mera acumulacion de
saber para que sean repetidos literalmente en las practicas evaluativas, sino la adquisicién de
conceptos que le sirvan al alumno cual herramienta para la resolucién de cuestiones concretas de

incumbencia profesional.
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Contenidos:
Unidad IX: Contrato de Seguro
1. Seguros: concepto. Origen y evolucién. Fundamentos economicos y bases técnicas del seguro.
Ley de entidades de seguro y su control (Ley 20.091). Control estatal: Superintendencia de
seguros. Organizacion y atribuciones. Procedimientos y recursos.

2. Ley de seguros (Ley 17418). El contrato de seguro: concepto.

2.1  Sujetos: asegurador, tomador, beneficiario. Capacidad para contratar.

12. Elementos del contrato: El riesgo: concepto. Riesgos asegurables. Riesgos ficticios.
Riesgo asegurado, delimitacion. El estado del riesgo y su modificacion. Informacion del
estado de riesgo. Reticencia o falsa declaracion. Prueba; El interés: concepto. El interés
en las distintas ramas del seguro, momento en que debe existir. Transmisibilidad del
interés. Concurrencia de intereses, Prima: concepto. Prima pura y prima bruta.

3. Celebracion del contrato: propuesta, consentimiento. Seguro por cuenta ajena.

1.1.  Intervencién de auxiliares. Agentes: categorias y facultades.

1.2. Comienzo de la vigencia del contrato. Forma y prueba. Plazo indeterminado. Prorroga.

1.3.  La prestacion del asegurador: modalidad, dafio. Suma asegurada y valor del interés
asegurable. Seguro pleno, sobreseguro, infraseguro, regla proporcional. Franquicia.
Determinacion de la indemnizacién. Procedimiento. Pericia. Mora del asegurador.

14. Cargas del asegurado: concepto; sanciones por incumplimiento. Cargas de
informacion y de conducta. Cargas durante la vigencia del contrato: antes del siniestro
y posteriormente. Aviso: objeto y consecuencias del incumplimiento. Obligacion del
asegurado: pago de la prima; exigibilidad; pago por tercero. Lugar de pago. Mora.
Reajuste de la prima. Disminucién y agravacion del riesgo. Desaparicion y cambio de
interés.

Extincién, rescision. Resolucion unilateral con o sin causa. Prescripcion.

El Contrato de Seguros y la LDC. Diversos Supuestos
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Unidad X: Contratos de Seguros en particular

1.
2.

Distintas clases de seguros: sus diferencias.

Seguro de dafios patrimoniales. Seguro de incendio: caracteristicas. Seguro de robo. Riesgos
excluidos. Prueba del siniestro. Seguro de la agricultura: nociones; riesgos cubiertos,
indemnizacién, duracién. Seguro de transporte; concepto. Clasificacion, delimitacion,
comienzo y fin de la cobertura, abandono, indemnizacién. Seguro de responsabilidad civil:
concepto; riesgos cubiertos y excluidos. Pluralidad de damnificados. Privilegios del
damnificado. Accion directa y citacion en garantia. Defensas oponibles por el asegurador.
Seguros de personas. Seguros sobre la vida: concepto, caracteres, modalidades, dolo o culpa
grave.

Reaseguro: concepto, naturaleza juridica. Modalidades. Retrocesion. Obligaciones del

asegurado y del reasegurado. Reaseguro y subrogacion del asegurador.

Unidad XI: Contrato de Transporte

1.

Contrato de transporte: definicion, clases, elementos tipificantes. Responsabilidad general del
transportista. Transporte sucesivo o combinado.

Transporte de personas: derechos y obligaciones de las partes, responsabilidad del
transportista. Forma y prueba.

Transporte de cosas: derechos y obligaciones de las partes y del destinatario. Responsabilidad
del transportista. Forma y prueba: carta de porte, guia. Precio.

Transporte multimodal de mercaderias. (Ley 24.921). Definiciones legales. Ambito de
aplicacion. Forma y Prueba del contrato. Responsabilidad del operador y del expedidor. Aviso

y constatacidn de dafios. Ejercicio de pretensiones.

. Los Incoterms: definicion, clases, contratacion internacional.

Unidad XII: Contratos tipicamente comerciales

1.

Contratos Cuenta corriente: concepto, naturaleza juridica y caracteres. Cuenta simple o de
gestion. Objeto, negociaciones sobre las que se puede recaer. Personas que pueden celebrar
el contrato. Prueba, forma. Remesas: concepto. Efectos: esenciales y naturales. Duracidn,
terminacion. Clausura parcial y definitiva, determinacion del saldo: ejecutabilidad. Garantias.

del saldo. Prescripcion.
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2. Contrato de Corretaje: definicién, elementos tipificantes, derechos y obligaciones de las
partes. Prohibiciones para el corredor.

3. Contrato de Arbitraje: definicion, forma, controversias excluidas, clases, competencia,
efectos, cldusulas facultativas. Arbitros: designacién, obligaciones, retribucion.

4. Prenda con registro. Concepto, origen. Antecedentes. Bienes susceptibles de prendar.

Operaciones garantizables. Acreedores. Clases: fija y flotante. Ejecucion judicial.

Marco Metodoldgico:

Elegimos este titulo descartando la idea de “encuadre” metodoldgico, teniendo en cuenta su
significado en el sentido de “encajar”, “encerrar” porque coincidimos con (Steiman, 2008)* que:
“ciertamente la idea del método es todo lo contrario. Si hay algo que va a encerrarme o limitarme
eso no puede ser objeto de mi trabajo en el aula” y por otro lado, la idea de “marco” parece acertada,
toda vez que como lo dice el Larousse, la idea de cerco que rodea algunas cosas parece ser adecuado
al tema que tratamos. -

Cabe mencionar que ninguna clase es absolutamente tedrica, ni totalmente practica, pues dada
la naturaleza de los contenidos ambos aspectos serdn, y necesitan serlo, expuestos de forma que puede
primar uno u otro segun la necesidad, es decir de acuerdo al topico o figura contractual a analizar.

Las clases tendran tres etapas basicas. En la primera, se aproximarén los contenidos teéricos
mediante la experiencia y realidad, empleandose diferentes estrategias didacticas para despertar y
mantener el interés en los contenidos, basado principalmente en la posibilidad de que esos
conocimientos pueden (y deben) aplicarse en diversas situaciones de la vida cotidiana.

En una segunda instancia, se procedera al desarrollo del contenido mencionado ut supra,
mediante un proceso progresivo. Se hara uso de técnicas individuales y grupales (esto ultimo, toda
vez que consideramos que la profesién del Derecho no puede ejercerse en forma aislada).

Para terminar, se procederd con alguna actividad préctica y sintética que ademas de evaluativa,
ayude a la determinacién de puntos poco claros, y a la fijacion de aquellos aspectos fundamentales

que se ensefiaran.

Recursos didacticos: De la amplia gama existente en este aspecto, tratando de combinar aquellos
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v" Exposicién dialogada, buscando acercamiento a los alumnos. Junto con el empleo de pizarra
y fibrén para fijar términos o realizar mapas conceptuales o lineas temporales.

v Power point y cafién proyector. Empleado fundamentalmente como linea conductora de la
exposicién y orden de los conocimientos ensefiados, permite la uniformidad de ensefianza entre las
dos comisiones que conforman la catedra de Derecho Comercial y Empresarial. Ambas comisiones
trabajan con el mismo power point elaborado por los docentes en conjunto.

v Lecturas individuales y grupales: sobre modelos de contratos y casos jurisprudenciales, a los
fines de proceder luego a una reelaboracion colectiva, los cuales seran subidos en “Classroom™ por
los docentes en el transcurso de la clase o al comenzarlas.

v Classroom: aplicacion de la linea de Google, dada su versatilidad permite al docente y alumno
interactuar en el &mbito online, acercando trabajos practicos, informacién, dudas y respuestas en un
espacio de, aunque no anonimato, si de mayor libertad que solo las redes sociales permiten.
Cronograma: Aunque pre determinado por la Catedra, conviene tener presente la organizacién

temporal de los temas a desarrollar, la que se plasma en el siguiente cuadro:

FECHA HORA CLASE |TEMA
12/08/19 (15 A 17 hs. 1 = Seguros: concepto, sujetos, elementos del contrato.
16/08/19 |15 A 17 hs. 5 = Seguros: Celebracion del contrato. Intervencién de terceros. Seguro
por cuenta ajena.
23/08/19 |15 A 17 hs. 3 = Seguros: elementos, cargas y obligaciones - extincion. Seguro pleno,
Infraseguro y Sobreseguro.
s b ol - = El Contrato de Seguros y la Ley de Defensa del Consumidor.
AIBLR. | 18 A XTI 5 ® Clases de Seguros. Seguros Patrimoniales.
DRI - | KA T e 6 = Contrato de Transporte.
029y | 15 AT hs: 7 = Transporte multimodal — Incoterms.
Iockg | ks bids, 8 = Cuenta Corriente Mercantil.
20/09/1 ! : o
2 > [ alihs 9 = Corretaje y Arbitraje.
23/09/1 s
3 . | Mgt s 10 = Prenda con registro.
27/09/19 . X
B 11 " Anilisis de casos — Coloquio N° 3: Unidades 11y 12.

En esta instancia, cabe destacar que el presente modelo de cronograma es tomado del autor (Steiman,
2008)*

* “Mas didactica en la educacion superior” de J. Steiman. Ed. Mifio y D4vila. 2008.

i
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Evaluacién
Abordamos la evaluacién como la comprension de los conocimientos que se demuestra con su
aplicacién. Para evaluar es necesario tomar evidencias. En este sentido, tomamos de las autoras
(Cappelletti, 2017)° el concepto de evaluacion como “oportunidad para que los alumnos pongan en
Juego sus saberes, visibilicen sus logros y aprendan a reconocer debilidades y fortalezas como
estudiantes”. Ademas, las autoras mencionadas desarrollan las funciones de la evaluacion, entre ellas:

1. Diagnosticar.

2. Registrar

3. Ofrecer devoluciones.

4. Seleccionar

5. Certificar.

En este sentido, planificamos recolectar informacion a través de evaluaciones diagndsticas
(preguntas orales e interrogantes disparadores a través de una clase participativa, teniendo en cuenta
que ya conocemos al grupo de alumnos y su predisposicion a participar y aportar los conceptos ya
adquiridos). A partir de ello, verificamos o registramos si los conceptos fueron “bien aprendidos™ en
el sentido de que si los mismos son los correctos o si debemos retomar sobre alguno de ellos. Luego
ofrecemos devoluciones a lo que los mismos aportan y seleccionamos las actividades précticas ya
mencionadas en el marco metodolégico, segin los diferentes niveles de aprendizaje que observamos
en el grupo. Por ultimo, se realizara la certificacion de los nuevos aprendizajes adquiridos a lo largo
de la clase a través de las actividades practicas a las cuales ya hicimos referencia, las cuales ademas
de tener una funcion evaluativa, nos permitira retomar en la clase siguiente sobre algunos puntos poco
claros o poco definidos.

Continuando con el tema de evaluacion, cabe mencionar dos aspectos de la misma:

v Evaluacién del aprendizaje: El proceso evaluativo se realizard de manera constante con la
finalidad de identificar habilidades individuales de cada uno de ellos.

En primera instancia se hard uso de la informacion recolectada en evaluaciones diagndsticas
al comenzar cada unidad; a partir de lo cual se van a incorporar nuevos conceptos a relacionarse con
los ya adquiridos, proceso que mediante acompaiiamiento serd supervisado por los docentes. Al
finalizar el desarrollo de cada tema, se procedera a evaluar grupalmente mediante casos practicos

sobre situagiones simuladas o reales.

.glalﬁabién como oportunidad” de Rebeca Anijovich y G Cappelletti. Paidés. Afio 2017
ww® 0/
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Por dltimo, y por disposicion de la Catedra, se encuentra previsto un examen parcial al
concluir la Unidad 10 (Contrato de Seguros) y un coloquio sobre las Unidades 11 y 12 (Contrato de

Transporte y Contratos tipicamente comerciales).

Criterios de evaluacion:
1. Comprension, resolucién y fundamentacion juridica de la problemadtica abordada en los

casos practicos.
2. Adecuada aplicacion e interpretacion de la normativa desarrollada.

3. Claridad de las ideas expuestas y correcto manejo del vocabulario técnico pertinente.

4. Participacion en clases.

Asimismo, la catedra dispone que es necesario contar con el 80 % de la asistencia para
obtener la regularidad de la materia y aprobar al menos dos de los tres parciales previsto durante el
afio, con nota 4 o superior. Las notas obtenidas de las actividades practicas previstas al finalizar cada
uno de los temas del presente proyecto se tendran en cuenta de manera conceptual y a los efectos de

poder evaluar el andamiaje de conocimientos y poder continuar a partir de conceptos adquiridos.

o Evaluaci6n de la ensefianza: Desde otra perspectiva, se espera realizar también un examen de
la enseflanza impartida. Para lo cual, optamos por un tipo de evaluacién basada en las consideraciones
del alumnado. Es que humildemente creemos que los que se encuentran en mejor posicion para tal
tarea evaluativa, son los mismos destinatarios de la ensefianza.

En este lineamiento, se utilizaran los instrumentos de encuestas anénimas, las cuales seran
enviadas a los correos electronicos de los alumnos al terminar cada unidad, para que los mismos
aporten su tarea evaluativa sobre los temas ensefiados. Las preguntas previstas para la elaboracién de
dicho instrumento son:

1. ;cdémo calificarias el desempefio de ambas docentes durante las clases?

2. En base a lo indicado anteriormente, ;podrias decirnos por qué?

3. ¢qué te gustoé mas de las clases?

4. ;qué no te gusto?

5. (hay alguna observacion o sugerencia que quieras darnos?

Asimismo, se procederd a realizar entrevistas orales con los alumnos, en un marco de

cordialidad y confianza. Para lo cual serd menester trabajar en estos aspectos durante todo el ciclo
que demande la realizacion del presente proyecto.
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Bibliografia: En este punto, no nos apartaremos de aquel fijado por el programa vigente de la
asignatura. Por lo cual, cabe mencionar como bibliografia, la siguiente:

> Codigo Civil y Comercial de la Nacion Comentado. Director: Ricardo Luis Lorenzetti y otros.
Editorial Errepar. Buenos Aires. 2015.

o Cadigo Civil y Comercial de la Nacion. Comentado y anotado. 2° Edicion. Director: Jorge H.
Alterini. Editorial la Ley. Buenos Aires. 2016.

o Ley 17418 de Seguros Comentada. A. Zunino. Editorial Depalma. Buenos Aires. 2015.

o Manual de seguros. Gustavo Raul Meilij. Depalma. 2011.

& Contratos Comerciales Modernos. Juan M. Farina. Astrea. 2012.

Solo resta mencionar, que se fomenta la libertad de los alumnos de escoger aquel material
bibliografico que le resulte mas cercano o de mayor facilidad a la comprensién, en tanto cumpla con

los contenidos aportados en clases.

Bibliografia para la confeccion del presente Proyecto:

“Como elaborar un proyecto. Guia para disefiar proyectos sociales y culturales™ de Ezequiel Ander —
Egg y Maria José Aguilar Idafiez. Ed. Coleccion politica, servicios y trabajo social. Afio 2005.

“El oficio de ensefiar. Condiciones y contextos™ de Edith Litwin. Cap. 4, 5 y 6. Ed. Paidos. Afio 2008.
“Los gajes del oficio. Ensefianza, pedagogia y formacién”. Alliaud y antelo. Ed. Aique. Afio 2011.
“Mas didactica en la educacion superior” de J. Steiman. Ed. Mifio y Déavila. 2008.

“Competencias docentes del profesorado universitario. Calidad y desarrollo profesional” de M.
Zabalza. Cap. 1. Ed. Narcea. Aiio 2003.

“Programacion de la ensefianza en la universidad. Problemas y enfoques” de D. Feldman y M.
Palamidessi. Revista Universidad Nacional de General Sarmiento. Afio 2001.

“La Evaluacion como oportunidad” de Rebeca Anijovich y G Cappelletti. Paidos. Afio 2017

. Cs. Econdm, Jur. y Soc., - UNSa.
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